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de steeds scherpere concur-
rentiestrijd een belangrijke rol.
Verschillende bedrijfsafdelingen
werken als eilandjes binnen het
bedrijf vaak met verschillende
computersystemen, waardoor
onderling de bedrijfsactiviteiten
moeilijk inzichtelijk zijn. Maar
zelfs in de huidige economisch
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ASTEQ SLUIT ZICH AAN BI) DE VMRG
Specialist in software specifiek voor de gevelbranche

slechte tijden investeren gevel-
bouwbedrijven in betere soft-
ware. Met als doel het realiseren
van kostenbesparing. Automa-
tisering zorgt voor verhoogde
efficiéntie, gebruiksvriendelijke
werkprocedures en faalkostenre-
ductie. Samengevat: automatise-
ring maakt bedrijfsgroei mogelijk
bij lagere personeelskosten.

MOGELIJKHEDEN

Natuurlijk zou een gevelbouwer
in zee kunnen gaan met een
grote softwareontwikkelaar.
Maar vaker gaat de voorkeur uit
naar softwareleveranciers met
specifiek verstand van de bran-
che. Een softwareontwikkelaar
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met ervaring en kennis van de
gevelbranche kan met de soft-
wareoplossing perfect aansluiten
op de wensen en eisen van de
gevelbouwer. ASteQ is zo’n
deskundige partij. ASteQ levert
en implementeert het specifiek
voor de gevelbouw ontworpen
softwaresysteem: ERPlus. Dit
automatiseringssysteem is
ontwikkeld door het Duitse T.A.
Project, een bedrijf met grote
kennis van de aluminium- en
staalverwerkende industrie en
afzetgebieden in Duitsland,
Frankrijk, Zwitserland, Oostenrijk
en Amerika. ASteQ is sinds juni
2008 het verkoopkantoor voor
de Benelux.

* Boekhouding

BEDRIJFSPROCESSEN

Binnen de verschillende bedrijfs-
processen specialiseert ERPlus
zich op de tweede fase. Voor de
eerste fase (calculatie) zijn reeds
gespecialiseerde partijen op de
markt, zoals Logikal® (van Orga-
data). Datzelfde geldt voor fase
3, waarin bijvoorbeeld Exact,
Multivers en King zeer bekende
spelers zijn op boekhoudge-
bied. Natuurlijk is de geschetste
fasering niet zwart-wit. De fasen
lopen in elkaar over. Tussen fase
1 en 2 vindt gegevensoverdracht
plaats (ERPlus ontwikkelde
hiervoor speciale interfaces) en
aan het eind van fase 2 komt het
financiéle traject reeds op gang.
Uiteraard vult ERPlus van AsteQ
ook hier de overgangen in.

Sinds 1 januari 2009 is ASteQ
begunstiger van de VMRG.

:) MEER INFORMATIE OVER
ASTEQ oFf DE ERPLUS
SOFTWARE?

AsteQ, Eindhoven

Telefoon 040 2350463
Website www.asteq.eu
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ALUMINIUM 1IN RENOWVATION

Samen met de FAECF (Europese
gevelbouwers) en EAA (Euro-
pese Aluminium Associatie) en
andere nationale organisaties
worden eerst nationale voorrondes
gehouden. In de Benelux spelen
daar de beide Aluminium Centra
een belangrijke rol. Ook in andere
delen van Europa worden voor-
rondes gehouden en deze leiden
uiteindelijk tot de finale Europese
award. Gevelbouwers worden door
ons uitgedaagd om hun renovatie-
prestaties in te dienen. De VMRG
zal voor de Nederlandse gevelbou-
wers nog met nadere info komen.

aan de ontwikkeling van de
gevelbouw. Juist in een tijd dat
het economisch tegen zit, is
het zaak toch de toekomst voor
ogen te houden. De sector is
zich van zijn verantwoordelijk-
heid bewust en heeft daartoe
het internationale initiatief
genomen. Daarbij overigens
gesteund door enkele indi-
viduele ondernemingen. Het
kernthema is: de interactieve
geveltechnologie. Dit thema
staat beter bekend onder de
titel ‘De Levende Gevel’ (‘The
Living Skin’).

BRANDSTOFTOESLAG IS EEN MISSER

Bij het oplopen van de prijzen (en welke prijzen gin-
gen in 2008 niet omhoog?) grepen verschillende
leveranciers collectief de kans om een zogenoemde
brandstoftoeslag te introduceren. Het gebeurde
bijvoorbeeld binnen de reisindustrie maar ook in de
gevelbranche bij de glasleveranciers. Nog los van

het feit dat het voorbeeld van de glasindustrie al snel
breed door de gehele sector werd gevolgd, was er
sprake van misbruik.

ELKE DEELFACTOR VAN DE LEVERING EEN TOESLAG?
Analyses toonden aan dat de Brentindex, die als
basis is genomen voor de brandstoftoeslag, een veel
rustiger verloop kende dan feitelijk toegepast in de
brandstoftoeslag. En hoewel de aanleiding legitiem te

noemen was, is de toepassing dat zeker niet. Boven-
dien, als voor elke prijsverhoging van een deelfactor
van de levering een toeslag wordt toegepast, dan ont-
staat er een oerwoud aan misleidingen die de markt
sterk frustreren.

ONMIDDELLIJK AFSCHAFFEN EN NOOIT

MEER INTRODUCEREN

De gevelindustrie is gebaat bij een leveranciersprijs
waar alles in zit en waarin alle kosten (stijgingen en
dalingen) zijn meegenomen. Een mooier moment dan
nu is er niet, nu de olieprijs weer lager staat en er een
economische crisis heerst, die er niet om liegt. Onmid-
dellijk afschaffen die brandstoftoeslag, en nooit meer
introduceren.
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